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KLIPP UT OCH SPARA!
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MINGLA

Manga tanker pa mingel i form av biopremiarer med champagne och snittar, men
att kunna affarsmingla kan vara avgérande for hur framgangsrik du blir. Sophia
Sundberg pa Ypsilon tipsar om hur du blir en béttre affarsnatverkare.

BAR NAMNSKYLTEN RATT

Namnskylten ska sitta hogt upp pa din hégra sida. Nar du
halsar stracker du aven fram din hogra axel, det gor det
mycket lattare fér den du méter att lasa din namnskylt.
Om skylten dessutom sitter hogt upp kan de du pratar
med |att snegla och lasa ditt namn och titel igen, om de
rakat glémma det.

TANK PA KROPPSSPRAKET

Ha varken armar eller ben i kors. Det ar |attare att ga fram
till nagon som har ett 6ppet kroppssprak. Om du tycker
det &r svart att inte ha armarna i kors, férsok att ha nagot
i handen. Sitt inte ner — éver huvud taget. Det & mycket
svarare att narma sig nagon som sitter ner, ha darfor
bekvama skor, for du ska sta.

TA OGONKONTAKT OCH LE
Vaga ta 6gonkontakt med
den du traffar. Manga kan
tycka att det ar laskigt

och de flesta gor det inte.
Utover att ta 6gonkontakt —
le. Du behéver inte ha ditt
basta fotosmajl, men ler du
lite visar du att du tycker

ARETS NATVERKARE
Sophia Sundberg ar f(‘)r
tredje aret i rad nominerad
till arets affarsnatverkare.

Hon forelaser och utbildar
pland annat i afférsnét.ver—
kande och mingelteknik.
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det ar roligt att vara pa plats. Du uppfattas som mer
tillmoétesgaende och attraktiv om du ler.

SAG "HE)”

Du behdver inte ha en arsenal av avancerade séljrepliker
eller inbvade monologer. Att méta nagon med blicken, se
glad ut och saga "hej”, ar den perfekta éppningen.

BORJA PRATA — ELLER LYSSNA

Vi har dubbelt sa manga 6ron som munnar. | stallet for att
beratta om dig sjalv, fraga vad personen gér dar, vad de
tycker om eventet, nagot speciellt de &r ute efter, var de
jobbar? Alla ménniskor alskar namligen att prata om sig
sjalva. Da har du fatt i gang ett samtal.

MALET STYR PRATET

Ha ett mal med ditt deltagande. Det

styr namligen hur mycket och vad du
pratar om. Ar du har fér att skapa

sa manga nya kontakter som majligt
eller vill du ha regelréatta affarsmoten
med avslut? Allting styr hur du lagger
upp ditt prat.

AVSLUTA PA RATT SATT

Ett bra satt att avsluta ett samtal ar att sammanfatta det
som har sagts och vad ni har kommit 6verens om. Ska du
skicka en broschyr inom en vecka? Ska ni ta en lunch pa
torsdag? Ska du skicka en offert?

LOVA BARA VAD DU KAN HALLA

Om du sager att du ska mejla en offert inom en vecka,
maste du ocksa gora det. Allt handlar om att bygga fortro-
ende, for vi gor affarer med dem vi kanner fortroende for.
Glommer du att skicka offerten som du lovat, har du redan
svikit fértroendet du har fatt.

FOL) UPP RATT — BORJA NATVERKA

Arbetet efter ett event & minst lika omfattande som fére
och under. Nu féljer du upp nya kontakter och skickar of-
ferter, broschyrer, ater luncher. Nu knyter du ihop sécken
som ditt minglande startade och underhaller relationen du
har skapat. Det &r nu du borjar natverka.

HUR KAN JAG OVA MIG | FORVAG?

Besok garna andra massor och event. Hur blir du bemott?
Vem blir du intresserad av att ta kontakt med? Att iaktta
hur andra gor och trana gor dig battre pa att natverka.
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